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éTienes experiencia en haber
participado en la elaboracion de
un plan de negocios?

Nos compartes brevemente tu
experiencia




La légica de una Empresa Rural

Disend del producto por |las
caracteristicas que requiere el
mercado al que se busca acceder.

Causas de las caracteristicas del
producto y disefio de las soluciones
tecnoldgicas para asegurarlas.

Disefio de las fases del proceso
productivo para aplicar las soluciones
tecnoldgicas que aseguran las
caracteristicas del producto.

—

Identificacion de las necesidades de
capacitacion y disefio del programa
de capacitacién para el proyecto.




Herramientas para
Formular los planes

de
negocios/proyectos

Itinerario técnico.

Instrumento para formular el
plan de negocios de una empresa
financiera.

Mapa de proyecto de una empresa
rural.

Planeacion, analisis y evaluacion
financiera de un proyecto de inversion.



Mapa de proyecto (Herramienta para Formular un Plan de
Negocios)




El Mapa constituye una herramienta que se fundamenta en principios
generales que rigen el aprendizaje, entre los que destacan:

La dinamica de un proyecto consiste en un
conjunto de fendmenos de la realidad cuya
comprension es el objetivo del proceso de

capacitacion.

La planeacion y realizacion de un
proceso de capacitacion derivan de |la

|6gica del proyecto.

Por esto la realizacion de un programa

de capacitacion debe consistir en una Cada contenido de capacitacidn se refiere a
secuencia de reflexiones por parte del un componente del proyecto, del proceso
productor y productora, que es de trabajo.

disenada y conducida por el
capacitador.

"~ Construcciéndel plande negocios




La logica es:

Mercado

Producto

Proceso




Mapa de Proyecto permite lo siguiente:

Establecer la relacion entre la
caracteristica del producto, la solucion
tecnologica y la fase o componente del

proceso productivo en la que

corresponde realizar cada solucion.

Analizar la relacion entre cada una de
las caracteristicas del producto vy la
solucion técnica o tecnologica que

asegura esa caracteristica.

|dentificar las soluciones técnicas

correspondientes a cada fase o Identificar las necesidades de
componente del proceso capacitacion y disenar el programa de

productivo, lo cual equivale al capacitacion para el proyecto.
disefio de cada una de estas fases.




*1. ELPRODUCTO Y SUS

CARACTERISTICAS PARA EL 3. DISENO DE LAS FASES O
MERCADO OBIJETIVO COMPONENTES DEL PROCESO

PRODUCTIVO

4. ORGANIZACION Y DIVISION DEL
TRABAJO PARA CADA FASE Y
COMPONENTE

* 5. NECESIDADES DE CAPACITACION
PARA EL PROYECTO




3. FASES DEL PROCESO DE
COMERCIALIZACION

* 1. INSUMOS NECESARIOS DEL

PROCESO PRODUCTIVO




1. ABASTO DE INSUMOS Y
RECURSOS PARA EL PROCESO DE
PRODUCCION



2. PRODUCCION DEL MANUAL PARA
EL ACOPIO Y COMERCIALIZACION

1. PROCESO DE ACOPIO Y
COMERCIALIZACION.



RELACION DEL PROYECTO
CON EL SISTEMA DE
PRODUCCION:



